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Steigende Qualitatsanspriiche

nur tberTeilereinigung mit Niveau

In der Turkei steigen die Anforderungen an die Bauteilsauberkeit nach der
Bearbeitung. Der tirkische Markt 6ffnet sich dadurch Reinigungsprozessen, die
bessere Ergebnisse als einfache Spritzverfahren bieten. Zwangslaufig kommt

es zu Geschaftskontakten mit deutschen Anlagenherstellern.

DORIS SCHULZ
D ie tiirkische Wirtschaft boomt seit Jah-

ren und gilt als einer der weltweit at-

traktivsten Wachstumsmarkte der Zu-
kunft. Néchstes Ziel des Staates ist es, das
Handelsbilanzdefizit in den Griff zu kriegen.
Damit das gelingt, miissen mehr Waren mit
Mehrwert produziert und exportiert werden.
Erforderlich dafiir sind in vielen Branchen
Maschinen- und Anlageninvestitionen. Da-
zu gehoren auch Reinigungsanlagen.

Diese Erfahrung machten die acht Aus-
steller des Pavillons Parts2clean, den die
Fair-Xperts GmbH zur Industriemesse
WINI Anfang Februar in Istanbul organi-
sierte. Aufler Automobilzulieferern waren es
vor allem Unternehmen der Armaturen-,
Hydraulik- und Hausgeritefertigung, aber

..‘

Dass die Bauteilsauberkeit in der Tiirkei an Bedeutung gewinnt, zeigt die hohe Besucherfre-
quentierung des Themenpavillons Parts2clean auf der Industriemesse WIN1 2012 in Istanbul.
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auch Galvanikbetriebe, Hartereien und Gie-
Bereien, die sich tiber Reinigungstechnik
»made in Germany“ informierten und auch
konkrete Projekte anstieflen. Gesprachsthe-
men waren meist die gestiegenen Anforde-
rungen an die Bauteilsauberkeit. Die Bauteil-
hersteller konnen sie mit den vorhandenen
Reinigungsanlagen nicht mehr erfiillen.
»Meist wird in der Tiirkei im wiéssrigen
Spritzverfahren gereinigt®, beschreibt Tho-
mas Daiber, Verkaufsmanager bei der LPW
Reinigungssysteme GmbH, Riederich, die
Situation. Dazu seien einfache Anlagen ins-
talliert. Nach Einschétzung von Daiber gibt
es in der Tiirkei bisher keinen Hersteller von
Tauchanlagen mit Leistungen, wie sie deut-
sche Systeme bieten. Diesen Eindruck erhielt
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auch Luca Garronne, Vertriebsmanager bei
der Weber Ultrasonics GmbH, Karlsbad-
Ittersbach, auf der Messe: ,,Obwohl es in der
Tiirkei viele Hersteller von Ultraschallsyste-
men gibt, sind unsere Stabschwinger auf
grofles Besucherinteresse gestoflen.*

In der Tiirkei steigt jedoch die Nachfrage
nach  hochwertigeren = Endprodukten.
Zwangsldufig erhohen sich damit die Anfor-
derungen an die Bauteilsauberkeit. ,Diese
Reinigungsqualitdt konnen einfache Maschi-
nen nicht erreichen’, erldutert Daiber. ,,In der
Tiirkei vollzieht sich eine Entwicklung, wie
wir sie vom heimischen Markt her kennen.*
So wird von Kunden auf einmal der Rest-
formsand auf Gussteilen nach der Reinigung
moniert. Darum ging es zum Beispiel am
LPW-Stand bei einem Besuchergesprich.

Mit Anfragen im Gepick ist auch Karl
Trautz, Verkaufsmanager bei der EMO
Oberflachentechnik GmbH, Bretten, zuriick-
gereist. Hauptthema am Stand war die Bau-
teilentfettung. ,,Es ging um Entfettungspro-
bleme bei Teilen, die nach der Reinigung
galvanisiert, gehértet oder beschichtet wer-
den miissen.“ So haben Messebesucher an-
gekiindigt, dass sie Teile fiir Reinigungstests
zusenden werden. Sogar ein Besuch vor Ort
war ein Thema, um selbst bei Reinigungs-
tests dabei zu sein. ,Unsere Messeteilnahme
hat deutlich mehr gebracht, als ich erwartet
habe®, so das Restimee von Trautz.

Die deutschen Aussteller hatten auf der
Messe jedoch nicht nur die Fertigungsindus-
trie im Visier, sondern suchten dort auch
potenzielle Vertriebspartner. Denn eines
stand fir sie offenbar schon vor der Messe
fest: ,,Der tiirkische Markt fiir industrielle
Reinigungstechnik wird enorm wachsen®, ist
Garronne iiberzeugt. MM



