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in jungster Zeit gemeistert hat, Modulkonzept, das uneingeschriinkt
und individuell an Kundenwiinsche Gerhard Koblenzer,
LPW GmbH

Ihre Firma hat harte Zeiten hinter

sich. Wie stellte sich die Situation

zu dieser Zeit dar?
Schwerpunkr der alten LPW waren
Reinigungsanlagen Hir Transferstra-
Ben der Automobilindustrie, Bedingt
durch die sehr hohe Bindung von Ka-
pazititen konnten deshalb nur gerin-
ge Aktivititen aufl dem allgemeinen
sowie auf dem Markt der Automobil-
zulieferer entfaltet werden. Zudem
war das Produktportfolio damals nur
bedingt wettbewerbsfihig. Die haus-
internen Strukturen passten nicht zu
den Anforderungen. Es mangelte vor
allem an Flexibilitdt und Effizienz bei
der Bearbeitung von Projekten und
der Abarbeitung von Auftrigen,

Welche Konseguenzen ergaben sich

aus der desolaten wirtschaftlichen

Situalion?
Im Jahr 2007 entstand gemeinsam
mit den Partnern der Surface Alliance
ein vollstindiz neues Unternehmens-
konzept. Neben der notwendigen Ver-
kleinerung des Betriebs, verbunden
mit dem Riickzug aus dem Transfer-
reinigungsanlagen-Geschift, wurden
die internen Ablaufe modernisiert
une zum Teil vollig neu strukturiert,

Was waren die technischen Ande-
runoen dia Sia sannasian?

angleichbar ist.

Welche Anlagen und Systeme bie-
tet die LPW Reinigungssystemea
GmbH heute an, was ist anders als
frilher?
Neben der {iberarbeiteten Modulbau-
reihe Powerdet wurde in den Jahren
2008 und 2009 das Produkiportfolio
durch hochwertige Fordersysteme
und Verkettungen erganzt. Des Wei-
teren kamen die durchsatzstarken
Umsetzeranlagen in einen komplet-
ten konstruktiven Uberarbeitungspro-
LESsSs,

Aus welchemn Grund begegnen lhre

Produkte heute genau dem Bedarf

Ihrer Kunden?
Wie gesagt, wir kinnen Anlagen bau-
en, die auf Kundenanforderungen
malgeschneidert sind. Durch die
Einbindung in die Surface Alliance
sind wir auferdem in der Lage, Mog-
lichkeiten aufzuzeigen, die weit liber
die wiissrige Reinigungstechnik hin-
ausgehen, Durch die komplette Ferei-
gung der jeweiligen Maschinen in
Deutschland bieten wir zudem einen
iberdurchschnitelich hohen Stan-
dard. In unserem Werk in Riederich
kann man sich jederzeit von der Qua-
litdt aller Teilkomponenten iiberzeu-
TeTy

Welche Rolle spielt die Beralung?
Im Vergleich zu frither stellt die inten-
sive Beramung einen weiteren Schwer-
punkt dar. Das Gesprich im Vorfeld,
auch unter Einbindung unserer lang-
jihrigen Lieferanten sowie die Mog-
lichkeit, intensive Relnigungsversu-
che in unserem hauselgenen Techni-
kum durchzufiihren, gibt den Kunden
auch bei Sonderanlagen die Sicher-
heit, den geeigneten Prozess fiir ihre
Aufgabenstellung zu erhalten, Diese
Beratungsintensitéit setzr sich auch
nach der Lieferung fort. Wenn ge-
wiinscht, stehen wir als begleitender
Partner fiir alle Fragen der industriel-
len Teilereinigung mit Rat und Tas
Zur Seite,

Was haben Sie getan, um die
Energie-Effizienz starker in den
Vordergrund zu stellen?

Wihrend des Uberarbeitungsprozes-

cne Aar Arlasoen emislits dae Thansa

Energie-Effizienz eine wichtige Rolle.
Wirmeverlust und Wasserverbrauch
wurden reduziert, Badstandzeiten |
verlangert, Durch diese und andere
MaBnahmen ergab sich ein Energie-
Einsparpotenzial von bis zu 60 Pro-
Zent,

Welchen Weg werden Unternehmen
der Reinigungstechnik lhrer Mei-
nung nach in Zukunft beschreilen
miissen, um profitabel zu bleiben?
Ein Unternehmen kann in dieser
Branche aus unserer Sicht nur dann
erfolgreich sein, wenn es sich mit ho-
her Flexibilitit und Erfahrung auf den
verschiedensten Gebieten als zuwver-
lissiger Partmer erweist. Hinzu kommt
die Notwendigkeit eines hohen Stan-
dardisierungsgrades, um immer wie-
der kehrende Aufzabenstellungen als
Basisfahigkeiten kostengiinstig anbie-
ten zu kénnen, So bleiben Kapaziti-
ten fiir beratungsintensivere Sonder-
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